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「我記得瑪科薩，她是最先跟隨伊琅

奶奶的護士，還有伊茜德拉的護士珊蒂亞

戈，她是阿爾伯特舅舅最初為伊琅找的護

士，但因為伊茜德拉更需要幫助，所以珊

蒂亞戈就做了她的護士。那個戰爭年代，

很難找到一個人願意捨棄家人跟隨你四處

奔波。」羅蕾‧許寰哥說。

「我也很感謝艾倫娜‧許寰哥夫人，

願上帝庇護您尊貴的靈魂，我很幸運您在

那個年代說服我跟隨您。」珊蒂亞戈說，

「不然的話，我不知道自己會去哪裡，也

許我活不到今天。」

傭人們幫助熬煮米粥，放入地瓜，所

有的東西都放入大鍋裡煮，聞起來好像豬

食一樣。但是由於肚子很餓，他們也不覺

得這種食物噁心。「至少味道過得去」羅

蕾‧許寰哥說。

由於碧瑤的供水系統被炸壞，艾德爾

多只好半夜出去找水，晚上沒有空襲，但

要小心避開伯翰公園內日本哨兵的盤問，

他只能希望伊茜德拉的祈禱顯靈。從公園

取來的水渾濁不堪，雖然燒開了喝，但他

的小女兒伊莎貝爾許寰哥還是生病了。碧

瑤的日本醫生利波洛，他曾在美國學醫，

給伊莎貝爾開了藥，讓她喝下。

日子一天一天過去，日本兵經常來突

襲搜查，他們翻箱倒櫃，搜查懺悔室、聖

器室，看看有沒有美國的傳教士與菲律賓

游擊隊戰士在裡面，這些人在開展地下運

動。由於擔心被日本兵盯上，一天晚上，

艾德爾多與胡安悄悄地叫醒家人起來離開

碧瑤。他們急忙裹上墨西哥式的駝毛毯

子、帶上克寧奶粉、火柴、大米與糖之類

能帶的東西、躡手躡腳地離開，他們就這

樣在寂靜與偷偷摸摸中尋找一線生機。

那時已是深夜，天色暗得不見五指，

但沒人敢擦燃火柴或是點亮蠟燭，以免

被日本士兵發現。穆爾菲他們是碧瑤當

地人，僱傭了老實的伊哥洛特人充當嚮

導，引導他們通過狹窄的山路。他們一個

個跟著，依靠伊哥洛特人的感覺、堅實的

肩膀，拽住他們冰冷的手，艱難行進。有

時，他們還要向溝壑裡扔幾塊石頭探試河

水的深度與危險。兩位祖母不能步行，這

些嚮導就背著她們，經過一夜的趕路，天

亮時才到達高原，俯瞰下面的金溝河地

區。

他們經過一夜的步行，已是筋疲力

盡、昏昏欲睡。一群令人生畏的伊哥洛特

人好奇地圍著他們。這些伊哥洛特人想與

他們交談，但孩子們不敢說話。因為「食

人族」這個詞反反覆覆被提起。也許孩子

們在想他們是否會被這些傳說中的野蠻人

當做早餐吃掉。然而，伊哥洛特人被伊茜

德拉那個珍貴的糖罐所吸引，有人趕忙就

拿出糖來分給伊哥洛特人。他們的頭領馬

上從伊茜德拉手中搶走了糖罐，並往裡面

加水，然後津津有味地喝著糖水，伊茜德

拉被他們的魯莽行為激怒，她大聲責問：

「誰吃了我的糖？」，然而這些伊哥洛特

人毫不知恥，反而更加強硬地威脅。約瑟

芬娜連忙打住伊茜德拉，不讓她再多說。

伊哥特人吃完糖，心滿意足，一轉

眼之間就不見了，就像他們來時那樣。留

下他們這群人望著山坡，思考著如何管理

好剩餘的物資，好好利用。艾德爾多去見

伊茜德拉，一手攙扶著她，另一手拿著她

的琺琅瓷罐子，他把這種琺琅瓷罐子視為

最貴重的東西，不僅是因為這種罐子能裝

克寧奶粉，而且還因為這種罐子也能做便

盆，他倔強的阿姨無它不行。在金溝河那

段時間，伊茜德拉的房間晚上會放一個便

盆，上面覆蓋著一本雜誌。

經過幾個小時的山路跋涉，他們下山

後看到了一片「希望之地」。綿延起伏的

綠色山谷，兩邊是令人恐懼的深淵。他們

用清冽的山泉水洗滌身體，精神也煥然一

新。他們看到伊哥洛特人的房子與美國人

建的房子完全不同，萊斯先生的三層樓木

屋，在牧場上算得上是一棟大房子，牧場

向本格特山區綿延開去。看到房子裡只有

一間臥室，當然是留給兩個奶奶住，其他

人就隨便找個角落將就睡下。

下南洋的鴻漸人
——菲律濱許寰哥家族的故事

施雪琴 編譯

（○五七）

寧夏的瓜，你吃不起？ 
最近半個月，一場潑天的流量砸向了寧

夏硒砂瓜。

「這輩子再也不去寧夏收瓜了」「寧

夏的瓜就留著寧夏人自己吃吧」「恭喜寧夏

人，打贏了西瓜保衛戰」……此類內容在短

視頻端比比皆是。

搜索「寧夏西瓜」，甚至還能看到摔

跤、拳擊等奧運項目在田間地頭的生動展

示。有網友表示，去寧夏收瓜「得抗揍，還

得會武術」。

發生糾紛的雙方是瓜農和瓜商，瓜農

在與瓜商簽好合同的情況下，單方面撕毀合

同，並表示瓜商需要加錢，否則就無法把瓜

拉走。

8月初，抵達寧夏中衛，雖然瓜農們紛紛

質疑短視頻中的「全武行」的真實性，但卻

明確表示：「今年這西瓜，你要是想拉走，

就得加錢。」

價格一天三漲
「瘋了，真是瘋了。」武哥說著狠狠地

嘬了一口手中的煙。

武哥是廣東一家知名水果連鎖店的採

購，半個多月前他就來到寧夏中衛了，這裡

是寧夏硒砂瓜的主產區。去年同期他已經收

了22車瓜，但今年才收了14車，「找不到瓜

啊」。

嚴格來說，武哥不是找不到瓜，而是找

不到價格合適的瓜。

僅8月4日一天，武哥就遭遇了硒砂瓜價

格一天三漲。早上起床時，瓜價從前一天的

每斤1.2元漲到1.3元了；等到地裡看瓜的時

候，農戶說得1.4元；到了下午3點，又說得

1.5元了。

「這你說能不打架？」武哥說。

在武哥等眾多外地客商看來，漲價不

是什麼新鮮事，毀約才是引起他們憤怒的原

因。

武哥今年收的14車西瓜裡，有一單本

來已經談好了價格，「一斤0.85元，我收兩

車，第一車已經裝好了，準備裝第二車的時

候，農戶直接說不賣了」。

這一單讓武哥損失了1萬多塊錢。一車

硒砂瓜的成本構成，除了買瓜的錢，還包

括400元的打標費（對外銷售的瓜必須貼上

標識），1600元的搭架子錢（為避免瓜在運

輸途中被壓壞，必須用木板搭兩到三層架

子），1000元的碼瓜費（雇當地工人裝瓜）

和1萬多元的運費。當時，武哥的車已經開到

瓜地裡了，等於搭架子、碼瓜還有運輸的成

本都支出去了。

直到兩天後，武哥才找到新的瓜裝車，

但價格已經漲到了1.05元。不過他已經很知

足了，因為就在簽約後的第二天，當地的瓜

價已經漲到了1.25元。

並不是每一名客商都有武哥這麼好的運

氣。老張是湖北大冶一家批發市場的採購，

今年是他來寧夏收瓜的第10年，也是最讓他

上火的一年。8月3日中午，在中衛當地一家

西瓜批發市場見到了老張，當時一名護士正

在給他的腮幫子打止痛針。

7月11日下午3點，老張和當地一名瓜農

談好了一車瓜，價格是5毛錢，並繳納了3000

元定金，雙方約定第二天就來拉走。然而剛

到6點，瓜農就打來電話要求漲價。「他想漲

5分錢，後來扯了半天皮我漲了2分錢，算下

來一車多了1200元。」第二天裝完瓜稱完重

交錢的時候，老張對這名瓜農說，「明年你

們的瓜不要錢我也不會來了」。

8月3日到5日，走訪中衛多個硒砂瓜產

區，發現簽了合同後農戶坐地漲價的情況不

在少數。

蘇大姐今年種了38畝硒砂瓜，由於今夏

雨水多，畝產和品質都比去年好不少，產量

在18萬斤左右。

7月9日，一名來自河北的代發（代替客

商買瓜）找到蘇大姐想買瓜，雙方約定好0.4

元/斤的價格，共12萬斤瓜，也就是兩掛車的

量。代發還與蘇大姐簽訂了合同，並支付了

每車5000元，總計1萬元的定金。

注意到，二人簽訂的合同上有這樣一條

規定，如果甲方即代發違約，乙方即農戶沒

收定金；但如果乙方違約則需要支付給甲方5

倍於定金的違約金給甲方。

7月10日，代髮帶著工人和車來到地裡準

備裝瓜，當天硒砂瓜的價格已經漲了，蘇大

姐希望對方再加點錢，「就幾分錢而已，我

沒多要」。

但代發堅持不肯，於是蘇大姐決定不賣

了。在返還1萬元定金後，她要求對方把合同

撕了，但代發表示合同裡寫的違約金是定金

的5倍，「還差著錢呢」。對此蘇大姐並未搭

茬，並讓對方趕緊走人，之後雙方發生口角

直至報警。事後，這名代發多次在抖音上曝

光蘇大姐和被毀約的事情。

在社交媒體上，漲價毀約是今年寧夏瓜

農最被詬病的一點，不過當地瓜農對此相當

不理解：「漲價怎麼能算毀約呢？」

漲價不算毀約？
在蘇大姐看來，漲價不算毀約，是因為

「這個合同壓根就沒什麼用嘛」。

在走訪中，多名農戶在簽約後依舊要

求漲價時也都給出了類似的解釋。蘇大姐對

表示，這份合同不具備任何法律效力。「首

先是沒有體現公平公正，我們兩邊的違約金

標準明顯不一樣；其次農產品就應該隨行就

市，瓜漲價了你不應該漲嗎？」

北京全瑞律師事務所主任律師黃啟瑞告

訴，合同簽訂後再單方要求漲價毫無疑問屬

於違約。

首先，購銷合同系當事人自願簽訂，

內容合法，具有法律效力。其次，依據《民

法典》等相關規定，判斷顯失公平的關鍵在

於當事人簽訂合同時的狀況，包括合同雙方

的地位、意思表示的自由。訂立合同時，如

果雙方地位是平等的，均處於自由表達，則

不存在顯失公平的問題。「西瓜行情上漲，

系市場造成的價格波動或者是瓜農對西瓜行

情判斷失誤，不屬於法律意義上的顯失公

平。」黃啟瑞表示。

事實上，坐地漲價也是當地政府極力反

對的行為。

沙坡頭區是中衛硒砂瓜的主產區，種

植面積占比過半，今年硒砂瓜產量預計達50

萬噸。7月27日，沙坡頭區農業農村局、公

安局、市場監督管理局三部門聯合發佈了

《關於進一步規範中衛硒砂瓜銷售秩序的通

告》，其中在提到「誠信交易」時這樣表

示：嚴格按照已簽訂的購銷合同中約定的數

量、規格、價格等進行交易。針對坐地起

價、不按合同交易、惡意阻擋裝車等強買強

賣行為，一經發現，由市場監管、公安等部

門按照《中華人民共和國民法典》《中華人

民共和國治安管理處罰法》等相關法律法規

進行聯合執法、依規處罰。

言外之意，漲價應該算是毀約，是不被

允許的。

那遭遇違約後，客商有沒有可能維權

呢？對此，老張擺擺手：「不可能，根本不

可能。」

10年前，老張第一次到寧夏收瓜時就

遇到了坐地漲價的情況。當時他直接撥打了

110，但警方到現場後表示沒有發生肢體衝

突他們沒法管，讓走起訴之類的司法途徑。

「我們哪有這個時間去走司法途徑，所以後

來只要漲價的幅度我們能接受就算了，我們

是來賺錢的又不是置氣的。」

上述提到的沙坡頭區通告，其中還列

出了兩個舉報電話。不過對於這兩個舉報電

話，不少客商表示並不清楚。注意到，上述

通告主要通過政府官網和官方微信發佈，當

地賓館張貼的政府通知也大多停留在7月17

日。即便是個別聽說過上述舉報電話的客商

也直接表示不信任。

瓜農堅持漲價還有個原因，就是得把去

年的窟窿補回來。

一名當地瓜農對分析道，硒砂瓜的種植

成本主要有瓜苗、肥料和灌溉用的水，得益

於今年夏天雨水充沛，灌溉方面的成本大為

減少。算下來，硒砂瓜每斤成本大約只有0.4

元，比去年低了0.1元。

截至8月5日，該瓜農今年一共賣了5車

瓜，價格從0.4元到1.1元不等，均價是0.8元，

但這並不代表他今年賺瘋了。

在他看來，賬不是這麼算的。去年硒砂

瓜行情不好，最低時他的瓜賣過0.15元，最

高時也不過0.33元。「去年的成本是0.5元，

我平均每斤虧了0.3元，如果算上去年虧的，

我今年也就剛剛持平。再說了，我種硒砂瓜

十幾年了，行情好的時候才有幾年？」

瓜價大起大落
在西甜瓜產業技術體系首席科學家許

勇看來，把毀約的責任都推給瓜農並不合

理，因為客商跑單也是常有的事情，「遵守

契約精神在農產品銷售中確是一件很難的事

情。」

許勇對表示，2023年由於天氣原因，西

瓜價格雪崩，特別是7、8、9三個月，而寧夏

硒砂瓜恰好屬於這茬。

中衛市農業農村局相關負責人告訴，去

年由於市場低迷，當地為了拉動西瓜銷售，

出台了不少真金白銀的補貼政策。

沙坡頭區政府官網顯示，去年7月25日

至8月5日，凡是產自香山鄉和興仁鎮的硒砂

瓜，一經銷往省外就給予每車1000—2000元

的補貼。8月7日，沙坡頭區政府又給出第二

輪補貼方案，並且不設置銷售門檻，每賣出

一車就補貼1000元。

而價格不好，直接導致今年種植面積下

降。據中衛市農業農村局提供的數據，去年

中衛硒砂瓜種植面積是46萬畝，今年則降至

42.7萬畝。

從需求端來看，最近全國多地高溫，直

接帶動了水果消費。以寧夏硒砂瓜最重要的

消費市場——上海為例，8月4日最高氣溫達

40.4℃，創下今年的新高。「而西瓜是夏季

最重要的水果，銷貨量占比50%，價格必然

暴漲。」許勇指出。

事實上，今年的價格也出乎了很多當地

人的預料。

「說實話，我們沒想到今年的價格會

這麼高」，中衛市農業農村局相關負責人表

示，「今年上半年，很多高價水果如榴蓮、

櫻桃都變便宜了，我們當時覺得硒砂瓜可能

也會挺難，所以提前做了很多工作。」

公開報道顯示，7月12日後，寧夏硒砂瓜

開始集中上市，沙坡頭區四套班子主要領導

分別前往北、上、廣、深等10個重點城市開

展推介工作。

來自南京的魚哥，曾做過十多年水果採

購，如今主要幫產地和客商對接，在抖音上

擁有50多萬粉絲。今年7月初硒砂瓜剛上市

時，他也曾來中衛當地考察過。

在他看來，利益是毀約的根本原因。

「人性是經不起考驗的，一車瓜差出一兩萬

塊錢誰都接受不了，換成客商也一樣。核心

是要有一個能約束雙方的機制。」

既然瓜農認為合同沒有法律效力，那麼

如果由地方政府這樣的官方機構出具合同是

否可行？

據瞭解，今年興仁鎮就推出了合同模

板，各項要求非常詳細。黃啟瑞表示，相比

蘇大姐簽訂的合同，政府出具的合同模板多

了定金、違約金、合同的解除權以及爭議解

決方式等條款，對雙方權利義務的約定更具

體、明確，能夠有效避免因用詞不規範產生

歧義，預防交易糾紛，降低交易成本，確保

合同的履行和維權的便利性。

然而在實際操作中，這個合同卻幾乎沒

有執行下去。

一名中衛地方人士告訴：首先是瓜農

嫌麻煩。由於合同不具有強制性，再加上瓜

農文化水平普遍不高，普遍不願意簽。其次

是客商嫌要求高。為了做到公平公正，合同

設定了多條約束甲方即採購方的條款，比如

「甲方支付定金逾期超過3日的，本合同自動

解除」「甲方逾期收購的，乙方有權單方解

除本合同」「甲方逾期支付貨款的，每逾期

一日承擔應付貨款萬分之一違約金」等等。

走訪瞭解到，部分客商、代發籤合同

後不急於將瓜拉走，並不單單是因為忙不過

來，可能也帶有一定投機屬性。

以字會友


